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INTRODUCCIÓN:

El presente informe presenta los principales avances, logros y resultados obtenidos por la
Asociación de Alfareros San José de Puerto Alegre durante el año 2025.
En este periodo se continuó fortaleciendo el proceso productivo, comercial y organizativo de
los talleres alfareros del municipio de Ponedera, Atlántico, mediante el acompañamiento
técnico y empresarial del proyecto Arcillas de Puerto Alegre, con el apoyo de Fundación
Gases del Caribe y Fundación Promigas. Este trabajo conjunto permitió consolidar procesos de
producción, mejorar la calidad de los productos y fortalecer las capacidades administrativas y
comerciales de los artesanos.

● Impacto del Proyecto

El trabajo conjunto entre los artesanos, el equipo técnico y los aliados estratégicos ha permitido fortalecer 
el desarrollo productivo y empresarial de la asociación, consolidando capacidades que impulsan la 
sostenibilidad del proyecto.

Principales resultados:

• Fortalecimiento de las capacidades productivas y empresariales de los artesanos.
• Transferencia de conocimientos técnicos y administrativos para mejorar la gestión del proceso 
productivo y comercial.
• Desarrollo de nuevas colecciones y propuestas de diseño con mayor valor estético y comercial.
• Mejora en los procesos de control de calidad y organización productiva.
• Mayor visibilidad y posicionamiento comercial de la marca Arcillas de Puerto Alegre.



Se contó con la participación de 9 unidades productivas, abarcando procesos desde la
alfarería hasta las etapas de pintura, esmaltado y horneado, lo que benefició
directamente a 17 personas vinculadas al proyecto. Gracias a las diferentes activaciones
comerciales realizadas durante el año, se alcanzó una facturación total de $219.148.947.

La participación en ferias y espacios comerciales se consolidó como una estrategia clave
para la exhibición y comercialización de los productos, permitiendo llegar a una audiencia
más amplia y diversa. Para Arcillas de Puerto Alegre, la vitrina comercial en Casa Maestra
y la presencia en distintos eventos representaron una oportunidad importante para
promover sus piezas distintivas y ampliar su alcance más allá del ámbito local.

Con el apoyo de Fundación Promigas y Fundación Gases del Caribe, los alfareros
accedieron a recursos, acompañamiento y formación especializada, lo que contribuyó al
perfeccionamiento de sus técnicas y a la mejora continua en la calidad de sus productos.
Asimismo, el desarrollo de piezas específicas para estos espacios comerciales permitió
destacarse entre los expositores y generar oportunidades de ventas corporativas.

En este sentido, la participación en eventos y vitrinas comerciales se consolidó como una
oportunidad estratégica para promover y posicionar los productos de Arcillas de Puerto
Alegre, fortaleciendo su crecimiento y desarrollo empresarial.
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AVANCES EN 2025.
TECNICO - P RODUCTIVO

Durante el año 2025 se logró la producción de 8918 unidades con la
participación de 9 talleres artesanales.

El acompañamiento de personal tecnico, en especial de la empresa
Tybso, fue fundamental para definir formulación y aplicación de los
esmaltes utilizados en nuestras piezas, evidenciando un incremento
de piezas en buen estado pasando del 75% en 2024 al 88% en este
año,

Se reforzó en la oferta comercial la participación de piezas bruñidas,
apuntando a la disminución de pérdidas en el proceso productivo
manteniendo la tradición alfarera del municipio.

Se trabajó con el equipo de diseño, nuevas técnicas como el uso de
plantillas y sellos para el desarrollo de prototipos de la colecciones
Ecos, Petalos y Ambar.

En el área productiva además se resalta el apoyo de los integrantes
del comité de producción en el acompañamiento a los artesanos en
la planificacion, seguimiento y despacho de pedidos.



AVANCES EN 2025. DISEÑO

Colección Ecos. Colección Ambar.Colección Petalos

Durante 2025, el componente de diseño fortaleció la innovación y la identidad de Arcillas de Puerto Alegre, integrando la tradición artesanal
con tendencias contemporáneas. A través de acompañamiento técnico y procesos creativos, los artesanos desarrollaron nuevas colecciones
como Ecos, Pétalos y Ámbar, mejorando la conceptualización, los acabados y el valor estético de las piezas, lo que contribuye a consolidar
productos más competitivos y con mayor proyección comercial.

• • Ecos: Inspirada en la riqueza cultural y los elementos visuales del Carnaval de Barranquilla, esta colección retoma formas, patrones y símbolos
característicos de la festividad, reinterpretándolos en piezas de cerámica con un enfoque contemporáneo. Aunque nace de esta inspiración
festiva, su propuesta estética se plantea de manera atemporal, permitiendo que las piezas mantengan vigencia más allá de la temporada del
carnaval y puedan integrarse fácilmente en distintos espacios y contextos.

• • Pétalos: Inspirada en la delicadeza de las formas florales, esta colección incorpora elementos gráficos y composiciones cromáticas que evocan
armonía, frescura y elegancia. Las piezas destacan por sus detalles decorativos y por una propuesta visual que combina lo artesanal con una
estética contemporánea.

• • Ámbar: Esta colección toma como referencia los tonos cálidos de la tierra y la esencia natural de la arcilla, presentando piezas con formas
orgánicas y acabados sobrios que transmiten calidez, equilibrio y conexión con la tradición alfarera.



AVANCES EN 2025.
COMERCIAL

Durante el año 2025, la Asociación de Alfareros San José de Puerto Alegre consolidó avances significativos en el fortalecimiento de su

posicionamiento comercial, mediante la implementación de estrategias orientadas a la visibilidad de marca, apertura de mercados y

fidelización de clientes. En el marco de estas acciones, se desarrollaron campañas de promoción digital a través de redes sociales,

principalmente Instagram, lo que permitió ampliar el alcance de la marca y mejorar la interacción con clientes potenciales. De manera

complementaria, la participación en eventos comerciales de alto impacto como Ama y Sabor Barranquilla fue clave para la exhibición del

portafolio de productos, la validación de nuevas líneas y la generación de oportunidades comerciales.

Estas estrategias permitieron fortalecer la presencia de la asociación en el mercado regional, facilitando el acceso a nuevos clientes y

consolidando relaciones comerciales con aliados estratégicos del sector empresarial e institucional. Como resultado de la gestión comercial, se

evidencia una diversificación de la base de clientes, destacándose tanto el canal de consumidor final como clientes corporativos e

institucionales.

Asimismo, se resalta la vinculación y atención de clientes particulares, evidenciando la capacidad de la asociación para atender diferentes

segmentos de mercado. El fortalecimiento de las estrategias comerciales y de marketing implementadas durante el año permitió sostener los

ingresos promedios, así como una mayor fidelización de clientes, consolidando la reputación de la asociación como un actor relevante en el

sector artesanal.

En conclusión, el año 2025 representó un periodo de crecimiento y consolidación comercial para Arcillas de Puerto Alegre, evidenciado en la

expansión de su portafolio de clientes, el fortalecimiento de su presencia en escenarios comerciales y el avance en la sostenibilidad de sus

procesos de comercialización.
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SABOR BARRANQUILLA 2025COMERCIAL

Por 4to año consecutivo, hemos participado en la
prestigiosa Feria Sabor Barranquilla, obteniendo
ventas por un total de $8.187.000. Nuestra presencia
constante en este evento ha sido fundamental para
fortalecer nuestra marca y ampliar nuestro mercado.

La Feria Sabor Barranquilla se ha consolidado como
una plataforma estratégica para la promoción y
comercialización de nuestros productos.



Gracias al trabajo articulado entre los artesanos, el equipo de apoyo y nuestros aliados estratégicos Fundación Gases del

Caribe y Fundación Promigas, Arcillas de Puerto Alegre continuó consolidando su presencia en el mercado durante el

año 2025, manteniendo una dinámica comercial activa y fortaleciendo sus relaciones con clientes institucionales,

corporativos y del sector gastronómico.

Si bien al comparar los resultados de 2024 y 2025 se observa una leve disminución en el total de ventas —pasando de

$228.026.536 en 2024 a $219.148.947 en 2025, equivalente a una variación aproximada del -4%— es importante resaltar

que este comportamiento responde principalmente a variaciones puntuales en algunos meses del año y a ajustes en los

tiempos de producción asociados a procesos de mejora en calidad y desarrollo de nuevas colecciones.

A pesar de esta variación, durante el 2025 se evidencian meses con crecimientos significativos, como septiembre,

noviembre y diciembre, impulsados por pedidos institucionales, participación en eventos comerciales y el fortalecimiento

de la relación con clientes estratégicos. Estos resultados reflejan la capacidad de adaptación de la asociación y el

potencial de crecimiento de su portafolio de productos.

El balance general del año demuestra que Arcillas de Puerto Alegre continúa avanzando en su proceso de

consolidación comercial, fortaleciendo su posicionamiento en el mercado y generando oportunidades para los talleres

artesanales vinculados al proyecto. Asimismo, se mantienen bases sólidas para continuar ampliando canales de

comercialización y proyectar un crecimiento sostenible en los próximos años.

REPORTE DE VENTAS.



REPORTE DE VENTAS.



ASAMBLEA 2025.



En conclusión, el año 2025 representó un periodo de importantes avances y
consolidación para la Asociación de Alfareros San José de Puerto Alegre. Durante este
tiempo se lograron fortalecer los procesos productivos, mejorar los estándares de
calidad de las piezas elaboradas por los artesanos y ampliar la presencia de la marca
Arcillas de Puerto Alegre en diferentes escenarios comerciales y culturales.

El trabajo articulado entre los artesanos, el equipo técnico y los aliados estratégicos
permitió continuar posicionando el valor del trabajo artesanal del municipio de
Ponedera, resaltando no solo la tradición alfarera de la comunidad, sino también su
capacidad de innovación, organización y crecimiento empresarial. Estos resultados
reflejan el compromiso y la dedicación de cada uno de los integrantes de la
asociación, quienes día a día aportan su conocimiento y esfuerzo para fortalecer este
proceso colectivo.

De manera especial, queremos expresar nuestro sincero agradecimiento a Fundación
Gases del Caribe y Fundación Promigas, cuyo acompañamiento y apoyo han sido
fundamentales para el desarrollo del proyecto y el fortalecimiento de las capacidades
productivas, administrativas y comerciales de los artesanos. Así mismo, agradecemos a
los asociados, colaboradores, clientes y aliados estratégicos que han creído en este
proceso y han contribuido al crecimiento de la asociación.

Mirando hacia el futuro, la Asociación de Alfareros San José de Puerto Alegre
continuará trabajando con compromiso para consolidar su sostenibilidad, ampliar sus
oportunidades de mercado y seguir posicionando el talento artesanal de la región. Con
el esfuerzo conjunto y el apoyo de nuestros aliados, esperamos seguir enfrentando
nuevos retos y alcanzando metas que permitan mejorar la calidad de vida de nuestras
comunidades artesanas.

Conclusiones y Agradecimientos.



ASAMBLEA 2025.

• Presentación y Aprobación de los Estados 
Financieros a 31 de diciembre de 2025.



Estados 
Financieros 

2025.
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